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SVENSK HALSOEXPORT
STARKARE AN NAGONSIN

Svensk halsoexport ér starkare an nagonsin, trots de utmaningar som
pandemin inneburit. Under 2020 stod halsorelaterade produkter for
den nast storsta exportintakten till Sverige, slagna endast av
fordonsexporten.

Med 115 miljarder kronor omfattade den svenska exporten av
medicinska och farmaceutiska produkter ar 2020 klart mer &n
traditionella svenska exportgrenar som skogsprodukter och jarn- och
stalprodukter. Jamfort med 2010 ars export pa 67 miljarder kronor
motsvarar det en 6kning med 72 procent under det senaste decenniet.
Andra halsorelaterade varugrupper, sassom medicinteknik och instrument,
uppvisar ocksa en 6kad export de senaste aren.

Produkter och tjinster kopplade till hdlsa och sjukvard har stor
betydelse for svensk ekonomi och vilstand. Halsosektorn, aven kallad
life science-sektorn, skapar hogkvalificerade arbetstillfallen, bidrar till
innovation och forbattrar manniskors halsa. | Sverige registreras arligen
ett stort antal nya halsorelaterade innovationsféretag. Den svenska life
science-sektorn medverkar ocksa till utveckling runtom i varlden.

Med en forskningsinfrastruktur i varldsklass har Sverige alla
forutsattningar att ytterligare starka sin position som en ledande halso-
och sjukvardsnation. Vi ar ett av de lander som satsar mest pa forskning
matt som andel av BNP. Vart halso- och sjukvardssystem haller hog
internationell standard och vi har ett konkurrenskraftigt naringsliv.

Dessutom ar vi varldsledande pa innovation; Sverige toppar EU:s lista
som Europas mest innovativa land 2021. Vi har flera styrkeomrdden som
sammanfaller med stora globala utmaningar. Andelen &verlevande i de
flesta cancerformer i Sverige ar bland de hogsta i varlden. Vi ligger aven i
framkant vad galler digital omstalining av varden.

Detta har gjort att svenska halsoféretag ar vialkanda och har
varldsledande produkter. Sveriges starka varumarke utgér en stor
potential nar fokus 6kar globalt pa behovet av att starka halsosystemen.

Sveriges ekonomi och vélstand ar beroende av export. | Export- och
investeringsstrategin fran 2019 fastslar regeringen att svensk export i
hogre utstrackning maste na tillvaxtmarknaderna och att fler sma och
medelstora féretag maste kunna, vaga och vilja exportera.

Samtidigt visar Swecares Halsoexportbarometer att pandemin har
medfort i huvudsak tre exportrelaterade utmaningar: Uppskjutna
affarer och inképsbeslut, begransad tillgang till kunder samt svarigheter
att skapa och underhalla internationella kontakter. Mindre féretag har
haft det sarskilt tufft.

Anda bedémer 69 procent av féretagen att de kommer att se en 6kad
exportorderingang under de kommande 12 manaderna. Det tyder pa god
anpassningsférmaga till nya forhallanden och internationell
attraktionskraft samtidigt som den globala efterfragan ar stark.

Naringslivsstédjande och exportframjande aktiviteter behdvs nu i an
hogre utstrackning for att svenska foretag ytterligare ska kunna utveckla
sin halsoexport. Swecare bidrar till detta genom att skapa motesplatser
dar den svenska halsosektorn kan starka sina internationella relationer.
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"Vi efterfragar
stod i att fa
kontakter med
socialministrar i
utvecklingslander
for att diskutera
tillgang till svensk
teknologi som kan
hjdlpa Iandernas
egna ambitioner
att sakra tillgang
till vacciner.”

Ziccum

HALSA - SVERIGES NAST
VIKTIGASTE
EXPORTKATEGORI

SVERIGES VIKTIGASTE
EXPORTVAROR 2020

Medicinska och farmaceutiska produkter hamnar pa andra
plats bland Sveriges viktigaste exportvaror. Andra
halsorelaterade varugrupper, sasom medicinteknik och
instrument, utgoér ocksa en stor andel av Sveriges export och
uppvisar en 6kad export de senaste aren. Det utmanar den
traditionella bilden av att svensk export domineras av tung
industri och produkter fran skog och gruvor.

191 Varuexport 2020, miljarder kronor. Kalla: SCB, 2021.
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"Den omstdllning som
initierats av Swecare, dar
fysiska méten och
delegationer kombineras
med digitala, tror vi
kommer att vara otroligt
vdrdefull dven i framtiden.
Att kunna tillgodogdra sig
information och inspiration
fradn andra hdlso- och
sjukvardssystem, utan
alltfér stor resursdtgdng,
gor aktiviteterna mer
tillgangliga aven for
mindre medlemsbolag och
den internationella halso-
och sjukvdrdsmarknaden
blir tillganglig for fler.”

Zenicor Medical Systems

OKAD HALSOEXPORT
TROTS NEGATIV
PANDEMIPAVERKAN

Under pandemin har den svenska halsoexporten fortsatt
att vaxa, trots att foretagen beddomer att pandemin har
haft en negativ inverkan.

PANDEMINS PAVERKAN

Tva av tre foretag, 67 procent, beddémer att pandemin har haft
en negativ paverkan pa foretagets exportorderingang.

Vilken pdverkan bedémer ni att coronapandemin har
haft pd féretagets exportorderingang
under de senaste tolv mdnaderna?

m Positiv. m Negativ Tveksam/vet ]

OKAD EXPORT

Mer an halften av foretagen, 58 procent, beddmer att
exportorderingangen har 6kat de senaste tolv manaderna.

Hur har féretagets exportorderingdng utvecklats
under de senaste tolv mdnaderna?

m Okat = Minskat Tveksam/vet ej
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"Det finns ett behov av att,
genom politiken eller
andra kontakter, skapa
mojligheter att komma i
kontakt med tunga
beslutsfattare
internationellt. Saval
kommersiella sddana som
intresseorganisationer
och beslutande organ.”

Abigo Medical

KUNDKONTAKTER STORSTA
UTMANINGEN

Under pandemin har halsoféretagens stdrsta utmaning varit de
nedstangningar och restriktioner som inneburit att mycket av
natverkande och kontaktskapande fatt laggas pa is. Tillgang till
kunder och svarigheter att skapa och underhalla internationella
kontakter ar, utover uppskjutna affarer, de framsta
utmaningarna for foretagen.

Vilka ar era tre storsta utmaningar relaterade till coronapandemin
nar det galler er export? Procent.
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VARFOR GAR DET SA BRA FOR
SVENSK HALSOEXPORT?

Samtidigt som Sveriges totala varuexport minskade med 6
procent under 2020 visade den svenska life science-exporten
upp rekordsiffror och évertrumfar nu bade skogen, stalet och
personbilarna i exportvarde. Bara inom lakemedelsomradet
Okade exporten med 10 procent under 2020 och uppgick till
over 115 miljarder kronor, vilket ar nytt rekord for ett enskilt ar.
Det ar naturligtvis ett styrkebesked att uppvisa en sadan
utveckling under ett ar da coronapandemin utmanat
samhallsekonomierna varlden over.

Life science ar en de mest forskningsintensiva och dynamiska
branscherna i landet, och 6kningstakten har under flera ar
varit dramatisk. Life science-féretagen sysselsatter nu
tiotusentals anstallda dver hela landet, och utgdér en motor for
hela landets tillvaxt och internationella attraktionskraft. Det
finns flera tusen féretag - av alla storlekar - med manga

S lovande och innovativa idéer, produkter och tjanster, och som
ANDERS BLANCK utgor en stark bas for framgangarna. En viktig del i
VD, LAKEMEDELSINDUSTRIFORENINGEN framgangen ar ocksa narheten till de framstdende universitet,
larosaten och forskningsmiljoer som finns i Sverige. Under
senare ar ser vi ocksa ett allt narmare samarbete mellan
akademin, life science-féretagen och halso- och sjukvarden
vilket forbattrar forutsattningar ytterligare och attraherar
bade talanger och investeringar. Men framférallt banar detta
samarbete vag for fler innovativa behandlingar och
nyskapande tekniska losningar som raddar liv och starker
halsan for alla.

Foto: Gunilla Lundstréom

HUR SAMARBETAR
SOCIALDEPARTEMENTET MED
SWECARE FOR SVENSK
HALSOEXPORT?

Pandemin har visat att sjukvardsutmaningar ar globala och
satt fokus pa hur avgérande det ar med robusta
valfardssystem. Internationellt samarbete ar avgorande for att
kunna moéta dessa utmaningar.

Tillsammans med Swecare arbetar vi for att stddja svenska
I6sningar inom halso- och sjukvard och life science pa den
internationella arenan och initiera halsosamarbeten bade

internationellt och pd hemmaplan.

LENA HALLENGREN
SOCIALMINISTER

Foto: Kristian Pohl, Regeringskansliet
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SA GENOMFORDES
HALSOEXPORTBAROMETERN

Halsoexportbarometern baseras pa en enkat besvarad av Swecares
medlemsforetag. Den syftar till att ge en lagesbild av den svenska
halsoexporten och identifiera eventuella utmaningar. Arets enkat
besvarades av 61 av Swecares 110 medlemsféretag.

VI AR SWECARE

Swecare bildades 1978 av den
svenska regeringen,
Landstingsforbundet och
Exportradet tillsammans med
representanter for halso- och
sjukvardsindustrin, som en
halvstatlig icke-vinstdrivande
stiftelse och medlems-
organisation. Idag ar
Socialdepartementet,
Utrikesdepartementet och
Sveriges kommuner och
regioner fortfarande aktiva
och medlemsskaran har vaxt
till 6ver hundra svenska
foretag och organisationer.
Hogsta beslutande organ ar
foreningsstdmman som ocksa
utser organisationens styrelse.

Folj Swecare i sociala medier!

Olin] flo

www.swecare.se

VERKSAMHETSIDE

Swecare skapar motesplatser dar
intressenter inom den svenska life
science-sektorn kan starka sina
internationella relationer.

VISION

Swecares vision ar en varld dar alla
har en god och jamlik halsa samt
tillgang till hallbar vard av hog
kvalitet.

MISSION

Swecare vill bidra till 6kad export
av svenska produkter, tjanster och
kunskaper inom halsoomradet.

FINANSIERING

Swecare finansieras genom ett arligt
anslag fran Socialdepartementet samt
serviceavgifter fran medlemmar och
partners.

SAMARBETSPARTNERS

Swecare arbetar nara bransch-
organisationerna LIF och Swedish
Medtech och medlemmarna.
Tillsammans med
Socialdepartementet utvecklar
Swecare planer och strategier for det
officiella exportframjande arbetet
inom halsoomradet. Swecare har ett
stort antal kontakter med partners
med specialkompetens och
genomfor sina aktiviteter
tillsammans med ambassader,
konsulat, Business Sweden och
handelskammare runt om i varlden.
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http://www.swecare.se/
https://www.instagram.com/swecare/
https://www.linkedin.com/company/swecare-foundation/
https://www.facebook.com/Swecare-259496580830757/
https://www.youtube.com/channel/UC_SkYCEIq7wKAWmSeijA6DQ
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